® Propuesta parainmobillArio - Octubre 2026

Del prototipo ala plataforma donde
sucede todalaoperacion.

Su prototipo yaresolvio lo mas dificil: decidir qué hace cada
quien. Nosotros |o convertimos en un producto que aguanta
usuariosreales, datosreales y dineroreal — en 12 semanas,
porfases,yconelcodigo asunombre.

Ver a Ariaen accion > Plan e inversion

Cliente Propietario Asesor Inmobiliaria

9:41 - all

4 DepaZ2recenSanPedro,conpe.. U

Departamento 2rec <$30k Mascotas

- Relojde
respuesta

00:58

Laura pidid informes del depaen
Del Valle. Meta: contestarle en
menos de 30 minutos.

a Comision compartida
50/50

Solo entre asesores. Nuncallegaal
celular del cliente ni del

Coincide 86% con el formato de I propietario.

estainmobiliaria — solo faltala
cartalaboral.
N

[® Expediente de Laura

DepaenDel Valle
$26,000/mes
dﬁ A 2rec-98m2-SanPedro

Acepta perro Embona 96%

@ Q o O A

Inicio Buscar Guardados Mensajes Perfil

4 vistas + Aria 12 semanas

Clientey propietario, asesor, inmobiliaria — y una quinta para su propio equipo Del arranque al lanzamiento publico, con metas que se usan, no que se
presentan

6deé 100%

Susreglas, convertidas en pruebas automaticas que corren en cada cambio Del cddigo, los datosylas cuentas a nombre de inmobillArio

01 - LO QUE ENTENDIMOS




No es otro portal de anuncios. Es el
lugar donde la operacion sucede.

Leimoslas 22 laminas de «Codmo funciona todo», lamina porlamina. Esta es nuestralectura — si
algo no esta bien entendido, es lo primero que corregimos juntos.

Los portalesinmobiliarios venden espacio para anunciar, y ahi termina su trabajo. Lo que ustedes disenaron empieza justo donde ellos
terminan: el primer mensaje, la visita, la solicitud, los documentos, la colaboracion entre asesores, lafirmay las llaves. Y o hace para cuatro

personas que hoy se coordinan por WhatsApp, Excely media docena de portales.

Nuestra lectura: el valor no esta en buscar casas — esta en que nadie se atore. Por eso Aria no es un chat pegado: es quien empuja
cada operacion hastalas llaves.

Cliente y propietario

Rentar, comprar o vender sin que lo mareen.

Viven enla misma vista: cambialo que se les ofrece, nola aplicacion. El que busca casitodo lo hace sin cuenta; el propietario publica, ve los nimeros de su propiedady
decide.

Lo que mas va a valorar: Saber siempre en qué va su tramite y quién tiene la bola.

Inicio Buscar Guardados Mensajes Perfil

Asesor

Mas operaciones, menos desorden.

Sus clientes, suinventario, sus colaboraciones, su papeleoy sus ingresos — enlugar de cinco herramientas sueltas. Independiente o dentro de unainmobiliaria.

Lo que mas va a valorar: Abrirla app y saber qué hacer hoy.

Hoy Personas Buscar Propiedades Mas

Inmobiliaria

Saber como va su gente y cuanto gana.

Da de alta asesores, asigna propiedades, apruebalo que se publica a sunombrey descarga reportes — sin meterse en el trato del asesor con su cliente.

Lo que mas va a valorar: Que nada salga a sunombre sin su visto bueno.

Hoy Asesores Propiedades Numeros Mas

Aria — que nadie se atore

Enlas tres vistas, siempre conlos datosreales y los permisos de quienla usa. Le busca al cliente, le redacta al asesory le avisa alainmobiliaria qué

esta atorado.

Redacta Revisa Calcula Avisa Propone la tarea

2\ Y una quinta vista que su documento todavia no menciona: la de ustedes. Mas abajo explicamos por qué laincluimos desde el inicio.

02 - UNA OPERACION, DE PRINCIPIO A FIN



Unarenta pasa porlos cuatro. Asise
vive eninmobillArio.

® Cliente ® Asesor ® Reddeasesores ® Propietario ® Inmobiliaria ® Cierre

Lunes - 9:02 e

Lunes - 9:03 a

Lunes - 13:30

Miércoles - 17:00

Jueves - 10:15

Viernes - 12:40

Toda la semana

LAURA - CLIENTE
Le dice a Arialo que quiere

«Depade 2recamaras en San Pedro, hasta 30 mil, que acepten perro». Aria arma los filtros, le explica qué
entendioy le ensefa siete opciones con el tiempo de traslado a su trabajo. Pide informes sin crear cuenta:
nombrey teléfono, una solavez.

4 Aria: Armallos filtros - calcula traslados

DIEGO - ASESOR
Le suena el reloj de respuesta

«Laura te escribio hace un minuto». Diego le contesta en 12 minutos con el WhatsApp que Ariaya le dejo
redactado, yladade altaconlo que busca.

4> Aria: Redacta el primer mensaje

DIEGO Y ANA - RED INMOBILIARIO

Colaboran —y el cliente no ve el reparto

Nada de suinventario embona. Diego publica enlabolsa de requerimientos de San Pedro; Ana, de otra
inmobiliaria, tiene un depa en Del Valle a $26,000 que acepta mascotas. Propone 50/50, Diego aceptay
quedaregistrado quién trajo a quién.

4 Aria: Le avisa a Ana que tiene algo que embona @ Lauranuncave nadade esto

LAURA - CLIENTE
Tres visitas enunatarde

Aria armaunrecorrido de tres propiedades el mismo dia. Lauralas comparalado aladoy pregunta cualle
convieney porqué — con el costo real de entrar: depdsito, pdlizay mantenimiento.

4% Aria: Armalaruta - compara - presupuesto real

LAURA - CLIENTE

La solicitud sellenaunavez

Diego le mandala solicitud por enlace. Laura sube su expediente una sola vez; se comparte convigencia,
marca de aguay registro de cada consulta. Ella ve quiénlo abrid y lo puede retirar.

4 Aria: Le explica qué le falta

DON ROBERTO - PROPIETARIO
Ladecisiones suya

Revisa la solicitud desde su celular, con letra grande, y decide él. inmobillArio acompana el tramite: no
aprueba nirechaza anadie, ylo dice en pantalla.

4% Aria: Le resume la solicitud, sin opinar

LA INMOBILIARIA DE ANA

Lo ve todo, sin meterse en el trato

Aprobd la ficha antes de que se publicara, ve el tiempo de respuesta de su asesoray como avanzala
operacion. Nunca le escribe a Laura: eso es de Ana.

4 Aria: Le avisa qué esta atorado y propone tareas



Dia 12
CIERRE

Pdliza, contrato, firmay llaves

La operacion avanza etapa por etapa, siempre con «quién tiene la bola» ala vista de todos. Al entregar las
llaves, la comision queda registrada paralos dos asesoresy entra al reporte del mes de cada inmobiliaria.

RENTA COMISION (1 MES) A CADA ASESOR - 50/50

$26,000 $26,000 $13,000

4, Aria: Calculala comision - arma el reporte

03 - ARIA EN ACCION

Pruébenla. Aria no platica: hace el
trabajo.

Elijan unavistay toquen una pregunta. Fijense enla columna de la derecha: cadarespuesta
respeta susreglas, porque Aria trabaja conlos mismos permisos que la persona que la usa.

ELIJAN UNA VISTA -
9:41 atl
Cliente Aria ,
Laurabuscadepa o Datos de ejemplo A Cliente

Aceptaperro

P Asesor
El dia de Diego 4 ARIA

Encontré 7. Las que mejor embonan
contigo:

Inmobiliaria
Lo que ve ladireccion
DepaenDel Valle 96%

dﬂ] $26,000/mes-2rec-98m2.-14mina
tu trabajo

Aceptaperro

Depa en Valle Oriente 88%

$29,500/mes - 2rec-110m2-9mina
tu trabajo

Perro hasta 15 kg

No cumple: un solo estacionamiento

4 ARIA

¢Tearmo unrecorrido paraverlas el
mismo dia?

Escribele o dictale a Aria... @

@ Q o O A

Inicio Buscar Guardados Mensajes Perfil

LO QUE HIZO ARIA

4¢ Entendio Q Busco
Una frase escrita o dictada se volvié cinco filtros — y le dijo qué entendiod para que Solo entre propiedades publicadas, aprobadasy con disponibilidad confirmada
lo corrija. enlos Ultimos 7 dias.

© Calculé v= Explicé
Eltiempo de traslado al lugar que Laura guardd como «Trabajo». Qué tanto embona cada unay qué no cumple. Sin esconder nada.

@ Reglaquerespetd. Nuncainventar: siuna ficha no dice siaceptan mascotas, Aria la marca (R SRCIEISEIaD — o [0 supone.

Con los permisos de: Laura -+ cliente — ni un dato mas.

Demostracion con datos de ejemplo. El comportamiento es el que construimos.



® P

Aria ve lo mismo que tu. Niun dato mas. Usala app, no suimaginacion.
Trabaja conlos permisos de quienlausa. Siun cliente le pregunta porla Para contestar consulta, calculay redacta conlas mismas funciones dela
comision, Ariano la puede ver: para él, ese dato no existe. app. Cadanumero trae de donde salid; lo que no esta, lo dice.

O

Propone; la personadecide.

Redacta elmensaje, preparala tarea, arma elreporte. Lo que sale hacia otra
personalorevisaylo mandaunhumano.

04 - LAS REGLAS QUE NO SE ROMPEN

Sus seisreglas, cuidadas desdelos
cimientos.

Lo mas valioso de sudocumento no sonlas pantallas: son estas seisreglas. Una pantalla se
redisena enunatarde; unareglarota cuestala confianza de los usuarios. Poreso no viven solo
en el diseno — viven en como se guarday se entrega cada dato.

1 Nuncainventar

COMO LA CONSTRUIMOS

Aria solo contesta conlo que existe enla appy dice de donde salid cada numero. Lo que no se sabe aparece como [por definir] o [por confirmar] .

cOMO LA COMPROBAMOS

» Unbanco de preguntas trampa — precios, leyes, promedios — corre antes de cada entrega. Si Aria inventa, no se publica.

2 Ladecision es del propietario

cOMO LA CONSTRUIMOS

No existe unbotdn de aprobar o rechazar fuera de la vista del propietario, y la pantallalo aclara justo donde se podria malentender.
CcOMO LA COMPROBAMOS

() Unaprueba confirma que ninguna otra vista puede cambiar el resultado de una solicitud.

3 Lacomision compartida es entre asesores

cOMO LA CONSTRUIMOS

No se esconde enla pantalla: el dato nunca sale del servidor hacia el celular del cliente o del propietario. Ariatampoco lo ve cuando trabaja para ellos.

COMO LA COMPROBAMOS

® Unrobotrecorre todas las pantallas como cliente y como propietario buscando la comision. Sise asoma, falla.

4 Losdocumentos sondel cliente

cAOMO LA CONSTRUIMOS

Viven en una bdveda cifrada. Se comparten con enlace que caduca, marca de agua con el nombre de quien consultay registro de cada vista. El cliente los retira conun
toque.

cOMO LA COMPROBAMOS

( Sepruebaqueunenlace vencido o retirado yano abre nada, y que cada consulta queda en el registro.



5 Nunca pedir contraseinas de banco

cOMO LA CONSTRUIMOS

Nadie ve la contrasefa de nadie: el asesor creala suyay el cliente entra conun codigo por WhatsApp o con su cuenta de Apple o Google. Ningun formulario pide claves de
banco, Infonavit o FOVISSSTE.

cOMO LA COMPROBAMOS

(» Cadaformulario nuevo se revisa en automatico: un campo asino pasa.

6 Quelopuedausarunadulto mayor

COMO LA CONSTRUIMOS

Cinco secciones porvista, botones grandes, letra que crece con la del celular, modo oscuro y voz para no tener que escribir.

cOMO LA COMPROBAMOS

(» Revisidén automatica de contraste y tamafos en cada pantalla, y pruebas con personas mayores de 60 antes del lanzamiento.

@ Ustedes yalo escribieron: «probados en automatico». Asilo hacemos: las seis reglas son pruebas que corren solas cada vez que cambiamos algo.

Siunafalla, el cambio no sale. Y en cada entrega les mostramos el tablero conlas seis enverde.

05 - LO QUE LEIMOS ENTRE LiNEAS

Lo que no estaenlaslaminas — yya
pensamos.

Un buen prototipo responde «qué hace cada quien». Para que funcione enla calle hay que
respondertambién qué pasa el diauno, con datosrealesy con gentereal. Esto eslo que

vVemMaos:
01 02
Empezar por el asesor La quintavista: lade ustedes
Un portal sin propiedades no atrae clientes, y sin clientes no llegan asesores. Alguien tiene que verificar asesores, moderar publicaciones, atenderreportes
La herramienta del asesor le sirve desde el primer dia aunque el portal esté y ver cdmo va el negocio completo. Un panel para el equipo de inmobillArio va
vacio —y cada asesor que entra trae su inventario. incluido desde la primera fase.
Por eso el plan arranca ahi. Operar sin él es operar a ciegas.
03 04
Una propiedad, una ficha Que Google y ChatGPT los encuentren
EnMonterrey la misma casa aparece en cinco portales con cinco precios. Cadafichapublicada es una pagina que aparece cuando alguien busca
Detectamos duplicados por direcciony fotos: enlugar de una ficharepetida, «departamento enrenta en San Pedro que acepte mascotas» — en Googley
el segundo asesorrecibe unainvitacién a colaborar. enlos asistentes de |A.
Un buscador limpio, y mas colaboraciones. Clientes que llegan sin pagar anuncios.
05 06
WhatsApp es el canal de verdad Las busquedas sin resultado valen oro
Elrelojde 30 minutos no se cumple si el aviso se queda dentrodelaapp. Los Cadavez que alguien busca algo que no existe, queda registrado: «12
avisosimportantes salen también por WhatsApp oficial, con plantillas personas buscaron 2 recamaras con mascota en Cumbres esta semana».

aprobadas porMetay sinriesgo de que blogueen el numero.

El asesor se entera donde ya esta. Eslalista exacta de qué captar.



07 08

La estimacion necesita datos honestos Datos personalesy antilavado

Los comparables de lazona salen de las operaciones dentrodelaappyde El expediente guardaidentificacionesy comprobantes de ingresos: datos que
fuentes publicas; al principio seran pocos. Aria dice con cuantos comparables lanueva Ley de Proteccidn de Datos Personales (2025) cuida conlupa, enun
estimoy qué tan segura esta. sector que ademas tiene obligaciones antilavado.

Fiel asureglade noinventar. Diseinado para eso; validado con su abogado.

Sus [por definir] ,connuestrarecomendacion

Los marcaron con toda honestidad. Asi proponemos cerrarlos en la primera semana — ustedes deciden.

El porcentaje oficial de comision compartida

Lamina 12 - E1l asesor busca

RECOMENDACION

Unvalor por defecto — 50/50 — que cada colaboracion puede ajustar con el flujo de propuestay contrapropuesta que ya disefaron. El interruptor «solo las que
comparten» funcionaigual.

Precios y coberturas de polizas y créditos

Lamina 14 - Red inmobilIArio

RECOMENDACION

Dependen de los socios que elijan. Arrancamos con un proveedor de pdlizas juridicas y un asesor hipotecario; Aria muestra «por confirmar» hasta que haya tarifa
oficial cargada.

El reparto interno entre inmobiliaria y asesor

Lamina 20 - Resultados

RECOMENDACION

No tienen que definirlo ustedes: cada inmobiliaria configura su propio esquema (por ejemplo 60/40)y el sistemalo calcula. Lo ven solo esainmobiliariay su asesor.

Como gana dinero inmobillArio

No aparece en el documento

RECOMENDACION

Suscripcion para asesores e inmobiliarias, publicaciones destacadas o comision por pdliza o crédito referido. Lo decidimos enla semanaly la plataforma queda
lista para cobrar con factura automatica.

06 - PLAN DE TRABAJO

12 semanas. Tres fases. Cadauna
termina con algo que se usa.

Ninguna fase cierra conun avance en un documento: cierra con una meta que se puede ver
funcionando con gentereal. El orden puede ajustarse enla semanal — este es el que
recomendamosy por que.

FASE O - SEMANA 1- ARRANQUE Y DECISIONES — INCLUIDA



Qué hacemos Conquésalen

® Recorremos el prototipo pantalla por pantalla con quienlo disefd ® Mapade pantallasyreglas, priorizado

® Cerramoslos [por definir] yelmodelodeingresos e Calendario confechasy metasfirmadas

® Definimos quién ve qué en cada vista — incluida la de ustedes ® |asseisreglas escritas como pruebas automaticas

® Elegimosalosasesoresfundadoresy alainmobiliaria piloto ® Cuentasdenube, tiendas de appsy WhatsApp anombre de inmobillArio

[ Cierre: alcance y calendario aprobados por ustedes

FASE1- SEMANAS 2-5

El asesory lainmobiliaria

La herramienta que sirve desde el dia uno, aunque el portal todavia esté vacio.

S2 Labase

Cuentasylastresvistas, invitaciones porenlace o codigo de un solo uso, permisos por dato y el panel de inmobillArio.

S3 Propiedades

Captura de cuatro formas — dictar, pegar, que Aria pregunte o amano —, ficha completa, estados, disponibilidad cada 7 dias, aprobacion de lainmobiliaria y duplicados.

S4 Personasy «Hoy»

Clientesy propietarios con varias busquedas, etiquetas y estatus propios; lo urgente conreloj de respuestay WhatsApp yaredactado.

S5 Aria para el asesory piloto

«;,Qué hago hoy?», «buscale a Laura», captura porvoz. Entranlos asesores fundadores.

[ Meta: 10 asesores fundadores trabajando su cartera real eninmobillArio

FASE 2 - SEMANAS 6-9

El portal: cliente y propietario

Coninventarioreal adentro, abrimos la puerta a quien busca.

Sé6 Buscar

Mapayy lista, Aria enlenguaje natural y porvoz, traslados a sus lugares, guardados y comparar. Cada ficha, encontrable en Google.

S7 Delinterés ala visita

Informes sin cuenta conreloj de respuesta, agenday recorridos de varias propiedades, presupuesto real de rentay de compra, alertas.

S8 Solicitud y expediente

Cuatro tipos, documentos una sola vez, reutilizacidn con % de coincidencia; compartir con vigencia, marca de aguay registro.

S9 Mis operacionesy propietario

Etapas con«quiéntiene labola»y solicitud de respaldo. Estimacion gratis, ver su propiedad como la ve el cliente y decidir él.

R Meta: una operacionreal va de la busqueda a la solicitud completa dentro de laapp

FASE 3 - SEMANAS 10-12

Laredy ellanzamiento

Lo que convierte una app en una comunidad — y la salida a las tiendas.

sie Red inmobillArio y socios

Directorio porzona, conexiones, bolsa de requerimientos y colaboracion conreparto. Pdlizas juridicas e hipotecarios conectados.

s11 Los nimeros y lacomunidad

Ingresos del asesor, comision por propiedad, ranking y embudo del equipo, reportes PDF con folio. Insignias que se ganan, asistente 24/7 y ficha técnica con sumarca.

$12 Lanzamiento

Apps en App Storey Google Play, pruebas con adultos mayores, pruebas de cargay seguridad, capacitacion por vista.

R Meta: lanzamiento publico en Monterrey, conlas seis reglas en verde



S1 - arranque S$2-S5 - asesor e inmobiliaria $6-S9 - portal S$10-S12 - red y lanzamiento

of ;Porqué noempezarpor el cliente? Porque un portal sin propiedades no le sirve a nadie. Enla semana 5, diez asesores ya trabajan su cartera real en
inmobillArio — y cuando el portal abre enla Fase 2, abre coninventario verdadero, fichas completas y disponibilidad confirmada.

Como sellevael proyecto

Los proyectos no se caen porlatécnica: se caen por decisiones que tardan. Asilo evitamos:

1 2 3
Demo cada dos semanas con avance Unresponsable de sulado conpoderde Acceso anuestro portal de clientes: avance por
funcionando — no con presentaciones. Lo que decision, y WhatsApp directo con el equipo que fase,lo que necesitamos de ustedesy
se apruebaenlademo eslo que queda. construye: las dudas se resuelven enhoras, no facturacion, siempre ala vista.
ensemanas.

07 - ENTREGABLES

Que recibe inmobillArio en cada fase,
y cOomo se mide.

Cadapago estaligado auno de estos cierres — aside claro.

FO - Arranque

ENTREGABLES
Mapa de pantallas y reglas, decisiones cerradas, calendario, las seis reglas como pruebas automaticas y cuentas a sunombre.

CRITERIO DE CIERRE

(© Alcancey calendario firmados por ustedes.

F1- Asesor einmobiliaria

ENTREGABLES

Vistas de asesor e inmobiliaria, propiedades, personas, «Hoy», Aria para el asesory el panel de inmobillArio.
CRITERIO DE CIERRE

& 10 asesores fundadores y unainmobiliaria piloto operando con su cartera real.

F2 - Portal

ENTREGABLES
Busquedawebyenapp, vista de cliente y propietario, solicitud y expediente, mis operacionesy Aria para el cliente.

CRITERIO DE CIERRE

() Unaoperacionreal va de lablsqueda ala solicitud completa sin salirde la app.

F3 - Red y lanzamiento

ENTREGABLES

Redy colaboracion, ingresos y reportes, socios de pdlizas y crédito, insignias, asistente 24/7 y apps publicadas.
CRITERIO DE CIERRE

() Lanzamiento publico conapps enlas tiendasy las seis reglas en verde.

Cadafaseincluye: codigo en surepositorio, documentacion, manual por vistay las pruebas automaticas de las seis reglas.

08 - COMO ESTA HECHO



Simple para quienlausa. Solida por
dentro.

Sintecnicismos: estas sonlas piezas y o que cada una hace por sus usuarios.

«

Unabase, tres pantallas

Web, iPhone y Android desde el mismo cddigo. Labusqueda vive enlaweb para
que Google laencuentre; laapp vive en el celular para que el aviso suene a tiempo.

Web - i0S - Android

4

Aria con herramientas

Consulta, calculayredacta conlas funciones dela app ylos permisos de quienla
usa. Simanana sale un modelo de IA mejor, se cambia sinrehacernada.

Claude - GPT - intercambiables

U]

Mapasy traslados

Preciosenelmapay tiemporeal de traslado al trabajo, ala escuela o adonde cada
quiendiga.

Google Maps Platform

9

Voz

Dictarunabusqueda o una ficha completa; Ariala transcribe y la ordena. Para quien
no quiere escribir.

Voz a texto

&

Permisos en el dato, no enla pantalla
Cada consulta sabe quiénlapide y qué puede ver. Por eso la comision compartida

ni siquiera viaja al celular del cliente.

Seguridad por registro

X

Boveda de documentos
Cifrada, con enlaces que caducan, marca de agua con elnombre de quien consulta

y bitdcora de cadavista.

Cifrado - enlaces temporales

O

WhatsApp oficial
Avisos, recordatorios y mensajes redactados por Aria, por el canal oficial de Meta —

sinndmeros bloqueados.

WhatsApp Business Platform

Medicion desde el diauno

Tiempos de respuesta, embudo por asesory busquedas sin resultado: los nimeros
para decidir — y para contarle la historia ainversionistas.

Analitica de producto

ﬁ Todo queda en cuentas a nombre de inmobillArio — codigo, base de datos, nube, tiendas de apps y WhatsApp. Siun dia deciden trabajar con otro
equipo, se llevantodo sin pedirle permiso a nadie.

09 - INVERSION

Un precio cerrado. Tres formas de
pagarlo.



Sinhoras extra ni sorpresas: el alcance de esta propuesta tiene un precio fijo, y ustedes eligen

el ritmo de pago que mejor le acomode a su flujo.

INVERSION TOTAL DEL PROYECTO

inmobillArio, de prototipo alanzamiento

$280,000......

12 semanas - cuatro vistas y Aria - web, iPhone y Android - 90 dias de garantia tras el lanzamiento.

° Las cuatrovistasy el panel de inmobillArio
° Ariaenlas tresvistas, convoz

° Web, iPhone y Android desde una solabase
° Las seisreglas como pruebas automaticas

° Cddigo, datosy cuentas a sunombre

Fase O - Arranque y decisiones
SEINEREN

Fase1-Elasesorylainmobiliaria
4 semanas

Fase 2 - El portal: cliente y propietario

4 semanas

Fase 3 - Laredy ellanzamiento
RECINERER

FORMAS DE PAGO

Elijanla que les acomode

Incluida

$110,000

$100,000

$70,000

a N
Por metas
50% al arrancar cada fase y 50% cuando su meta funciona con gente real.
F1 $55k + $55k F2 $50k + $50k F3 $35k + $35k
\_ /
OPCION 02

Mensualidades fijas

Cuatro pagos iguales en fechas fijas. El cddigo pasa a sunombre por partes: la Fase 1con el segundo pago, la Fase 2 con el terceroy todo con el dltimo.

Arranque $70k Semana 5 $70k Semana 9 $70k Entrega $70k

OPCION 03

Anticipoy entrega
50% de anticipo al arrancary 50% al finalizar. Total: $240,000.

Anticipo $120k Al finalizar $120k

©

90 dias de garantia

Tras ellanzamiento, corregimos sin costo cualquier fallade lo entregadoy
acompanamos la adopcion de asesores e inmobiliarias.

Ahorran $40,000

(S

Operacion mensual a sunombre

Nube, mapas, IA, WhatsApp y mensajes se pagan directo a cada proveedor
seguneluso: estimamos $5,000-$12,000 MXN/mes al arrancar, y lo
afinamosenlasemanal.



5

Plan de crecimiento (opcional)

Una mensualidad para nuevas funciones y mejora continua, segun sus
prioridades. Sin plazo forzoso.

Precios en pesos mexicanos, mas IVA. Facturamos con CFDI 4.0; pago por transferencia. Licencias y consumo de terceros — nube, mapas,
modelos de IA, WhatsApp, SMSy las cuentas de Apple Developery Google Play — se contratan a nombre de inmobillArio y no estanincluidos en
el precio del proyecto.

10 - QUE NECESITAMOS DE USTEDES

Suparte del plan: accesos, ejemplosy
decisiones.

Nada de esto es desarrollo. Tenerlo a tiempo es o que mantiene el calendario; cualquier
faltante seresuelve enla demo quincenal.

ANTES DEL ARRANQUE

Acceso al prototipo — y a su codigo, siexiste — pararecorrerlo con quien lo disefd
Dos sesiones enlasemanalcon quientomalas decisiones del producto
Logotipo, tipografias y cualquier lineamiento de marca

El dominio de inmobillArio

Alta de cuentas a sunombre — Apple Developer, Google Play, Meta Business para WhatsApp y la nube —; nosotros los guiamos

ParalaFase]l ParalaFase 2

° 10 asesores fundadores y unainmobiliaria piloto dispuestos a usarla ° Aviso de privacidady términos revisados por su abogado — nosotros
consu carterareal damoslabase técnica

Q Sus formatos actuales: solicitud de arrendamientoy compraventa, y ° Los requisitos de documentos por tipo de solicitud (personafisica o
una ficha de propiedad «bien hecha» moral, renta o compra)

° Sitieneninventario en Excel, el archivo: lo importamos 0 Laszonas de arranque para elmapay los lugares sugeridos

ParalaFase 3

0 Un proveedor de pdlizasjuridicas y un asesor hipotecario como socios
— ounalista corta para elegirjuntos

° Elmodelo de cobro definido, si se cobra desde el lanzamiento

° Reglas de lasinsignias: qué hechos dentro de laapp ganacadauna

11 - ALCANCE Y CONDICIONES



Reglas claras desde el diauno.

Lo que noincluye esta propuesta, y cOmo trabajamos. Sialgo de la primerallista se necesita, se

cotiza porseparado — sinrehacernada.

Consumo de terceros

Nube, mapas, modelos de IA, WhatsApp, SMSy las cuentas de Appley
Google se pagan directo a cada proveedor, a nombre de inmobillArio.

L

Asesorialegal

Contratos de arrendamiento, aviso de privacidad, términos y cumplimiento
antilavado los valida su abogado. Nosotros damos la base técnica.

@

Publicar en otros portales

Mandar fichas en automatico a Inmuebles24, Lamudi o Vivanuncios
depende de sus acuerdos con cada portal; se cotiza aparte.

Condiciones

Ceroletras chiquitas.

B

Pagosligados ametas

Precio cerrado por el alcance de esta propuesta. Con el pago por metas, la
mitad de cada fase se paga solo cuando sumeta funciona con gente real.

©

Confidencialidad

Firmamos NDA antes de ver el prototipo afondo. Suideano se comparte —
esta pagina nisiquiera aparece en buscadores.

12 - PREGUNTAS

]

Contenido delinventario

Fotografia profesional y redaccion de fichas. Laimportacioninicial desde
Excel sivaincluida; la captura manual de cientos de propiedades, no.

®

Firma electronicay cobro de rentas

Firmar el contratoy cobrarlarenta dentro de la app son el siguiente paso
natural: se cotizan aparte, sobre la misma plataforma.

w

Marketing y adquisicion

Campanas, redesy captacion de asesores. Lo que siincluimos: cada ficha
listapara apareceren Googley enasistentes de |A.

1%

El codigo es de inmobillArio

Base de datos, nubey cuentas a sunombre desde el primer dia. El codigo
pasa asurepositorio por fases, conforme se paga; con el ultimo pago, todo
es suyo.

n

Sincandados

Siel proyecto se pausa al final de cualquier fase, lo entregado funcionay es
suyo. Nos ganamos la siguiente fase conresultados, no con contratos.



Lo que probablemente se estan
preguntando.

¢Pueden partir de nuestro prototipo?

Si,y eslo primero que hacemos. El prototipo es el mejor documento de requisitos que existe: lo recorremos
pantalla por pantalla. Sisu cdédigo sirve como base, lo aprovechamos; sino, construimos de nuevo con sus
pantallas como guia. Lo decidimosjuntos enla semanal, con argumentosy no con preferencias.

¢Por qué empezar por el asesor y no por quien busca casa?

Porque un portal vacio noretiene a nadie. La herramienta del asesor le sirve desde el primer dia aunque todavia no
haya clientes, y cada asesor que entra trae suinventario. Cuando el portal abre enla Fase 2, abre con propiedades
reales, fichas completasy disponibilidad confirmada. Si prefieren otro orden, se ajustaenlasemanal.

¢ Qué pasa si Aria se equivoca?

Aria no adivina: solo contesta con datos de la app, dice de donde salié cada nimero y marcalo que no sabe. Nada
sale hacia otra persona sin que alguienlorevise. Y antes de cada entregala probamos conun banco de preguntas
realesy preguntas trampa; siinventa, no se publica.

:Sera app o paginaweb?

Las dos, desde una sola base. Laweb permite buscar sin descargarnaday hace que Google encuentre cada
propiedad; las apps de iPhone y Android hacen que el aviso de «te estan esperando» suene atiempo. Las apps se
publicanenlaFase 3.

¢Cuanto cuesta operar la plataforma cada mes?

Al arrancar estimamos entre $5,000y $12,000 pesos al mes en nube, mapas, IA, WhatsApp y mensajes, pagados
directo a cada proveedor. Crece coneluso — que es labuena noticia — y les damos el tablero paraverlo. Lo
afinamos connumeros enlasemanal.

¢ Qué pasa conlos datos personales de los clientes?

Los documentos viven cifrados, se comparten convigenciay marca de agua, y cada consulta quedaregistrada; el
cliente puede retirarlos cuando quiera. Disehamos el manejo de datos pensando enla Ley de Proteccion de Datos
Personalesylo validamos con su abogado antes de abrir al publico.

¢Y después del lanzamiento?

Tienen 90 dias de garantia: cualquier falla de lo entregado se corrige sin costo. Después, si quieren seguir
creciendo — firma electronica, cobro de rentas, nuevas ciudades —, hay un plan mensual opcional, sin plazo
forzoso.Y como todo esta a sunombre, también pueden seguir con otro equipo.

¢Como va a ganar dinero inmobillArio?

Sudocumento no lo define todavia, y esta bien. Las opciones naturales: suscripcion para asesores e inmobiliarias,
publicaciones destacadas o comision por pdliza o crédito referido. Lo decidimos enlasemanaly la plataforma
quedallista para cobrar con factura automatica.

13 - POR QUE SPIDEV



El equipo que entiende lo que ustedes
yadisenaron.

L &2
Entendemos antes de cotizar IA conreglas, ho conocurrencias
Estapaginaeslaprueba: leimos sus 22 laminas, encontramos sus Diseflamos agentes con permisos, herramientasy limites — el mismo
[por definir] yarmamos el planalrededor de suproducto,nodeuna principio de Aria. Es lo que hacemos todos los dias.
plantilla.
Q £
Construimos para que los encuentren Por fases, sin candados
Que un producto aparezcaen Googley enlos asistentes de |A es parte de Cadafase deja algo que se usa. El codigo pasa a sunombre conforme se
coémo trabajamos: cada ficha nace lista para ser encontrada. pagay lasiguiente fase nos la ganamos conresultados.

® Siguiente paso

En cinco semanas, sus
primeros asesores ya trabajan

eninmobillArio.

Empezamos con una sesion de dos horas pararecorrer el prototipo,
cerrarlos pendientesy fijarla fecha de arranque. Ustedes ponen el
producto; nosotros, todo lo demas.

Agendarlasesion > & Descargar propuesta (PDF)

@ inmobillArio * a SPIDEV spidev.ai  Servicios Contacto LinkedIn
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